Umfassende Branchenlosung fiir den Hoch-

und Tiefbau

Mit AbaBau fiir die technischen Bauprogramme und einer Werkhof-
losung offeriert die Ostschweizer ERP-Spezialistin Abacus eine
funktional umfassende Branchenlésung fiir den Hoch- und Tiefbau.
Der grosste Vorteil dieser Losung liegt darin, dass sich auf der Basis
von Standardsoftware sdmtliche Prozesse einer Baufirma optimal
abbilden lassen, wie das Praxisbeispiel des 50-kopfigen Bauge-
schéfts Barlocher AG in St. Gallen zeigt.

Die ersten Praxistests hat die neue Abacus-Branchenlésung AbaBau bei verschie-
denen Bauunternehmen mit Bravour bestanden. Zum Beispiel beim St. Galler
Bauunternehmen Barlocher, das auf Wohn-, Gewerbe- und 6ffentliche Bauten
sowie Reparaturen und Kleinbaustellen spezialisiert ist. Vor drei Jahren wurde
das 100-Jahr-Jubildaum mit den 50 Mitarbeitern gefeiert. Bei Barlocher wird seit
17 Jahren mit den Finanz- und Lohnbuchhaltungsprogrammen der Ostschweizer
Softwareherstellerin gearbeitet. Reto Capaul, kaufmannischer Leiter von Bar-
locher, nennt denn auch die guten Erfahrungen, die man mit der Abacus-
Software Uber die vielen Jahre gemacht habe, als einen der Griinde, wieso der
Ausbau der Software zur integrierten Baugesamtlésung vorgenommen wurde.
Dank der Integration aller Bereiche und der zentralen Stammdatenbank habe
man sich eine Vereinfachung der zahlreichen Arbeitsabldufe versprochen, so

Capaul. Dieses Ziel sei auch vollumfanglich erreicht worden.

Schnelle Umsetzung
FUr ein kleines Bauunternehmen wie Barlocher sei es unabdingbar, dass eine
Software schlank sei und innert kurzer Zeit eingefihrt werden kénne, meint

der kaufmannische Leiter. Das Tagesgeschaft habe immer Prioritat, so Capaul,

und das heisse, dass die beschrankten personel-
len Kapazitaten nicht Ubermadssig belastet werden
dirfen. Schliesslich sei es gelungen, die neue Soft-
ware mit den technischen Bauprogrammen fir die
Vorkalkulation innert dreier Monate in Betrieb zu
nehmen.

Seit 2011 werden alle neuen Projekte Gber AbaBau
abgewickelt. Barlocher ist damit eine der ersten Bau-
firmen, die diese Gesamtlésung fur die Vorkalku-
lation, Ausmass- und Regiefakturierung, das Bau-
stellen-Controlling, die ARGE-Fakturierung und die
Finanzen mit Lohn und Kostenrechnung einsetzt.
Das System sei rasch von den Bauflhrern akzeptiert
worden, stellt Capaul fest. Am meisten Arbeit hat
die Anpassung der Formulare an die firmenspezi-
fischen Bedurfnisse verursacht. Doch dies gehort
zum Initialaufwand, der nur einmal erbracht werden
muss.

AbaBau unterstitzt die vielfaltigen Prozesse bei Bar-
locher von A bis Z: Die Baufuhrer eréffnen in der
Software ihre Projekte, bearbeiten die Offerten und
erfassen das Ausmass wie auch die Regierapporte.
Das Sekretariat fakturiert schliesslich die Bauprojekte
und verbucht die Daten in die Debitorenbuchhal-
tung. Eine neue Software bietet einem Unterneh-

men die Gelegenheit, seine Arbeitsprozesse zu Uber-

Vorteile im Uberblick

— Jedes Modul von AbaBau kann einzeln eingesetzt werden.

— Zentrale Stammdaten garantieren Einmalerfassung von Stamm- und Bewe-
gungsdaten.

— Fir mehrere Unternehmen kénnen Stamm- und Bewegungsdaten zentral
im gleichen Mandant gefuihrt werden.

— Einheitliche Benutzerfuhrung.

— Verarbeitung der Daten ohne Schnittstellen.

— Rollenmens abgestimmt auf die Bedurfnisse der einzelnen Benutzer.

— Vielfaltige und Ubersichtliche Standardauswertungen.

— Mobile Datenerfassung dank Internet-Technologie.

— Beratung, Einfiihrung und Support durch Vertriebspartner.
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denken, damit sie korrekt in der Software abgebildet und somit optimal
untersttzt werden kénnen. Schnell habe sich gezeigt, erzahlt Capaul, dass sich
der Wechsel auf das integrierte System gelohnt habe, da redundante Daten und

Schnittstellen weggefallen sind.

Excel und Word gehoren zum alten Eisen

Geschatzt wird bei Barlocher, dass alle Programmmodule eine einheitliche Logik
aufweisen und die Bedienung schnell erlernbar ist. Viele bewdhrte Prozesse
konnten in AbaBau mit der sogenannten Ablaufsteuerung und benutzer-
definierten Feldern in verschiedenen Masken vollstandig abgebildet werden.

Spezielle Auswertungen wie Auftragslisten mit individuellen Selektionen nach

Messe

Baufuhrer oder Status des Bauwerks liessen sich mit
dem integrieren Report Writer vollstandig realisieren,
sodass heute keine Excel- oder Wordlisten mehr
verwendet werden mussen. So hat Word auch als
Fakturierungswerkzeug endgultig ausgedient.

Mit der Gesamtlésung von Abacus kann bei Barlocher
eine strukturierte und einheitliche Arbeitsweise sicher-
gestellt werden und die Kontrollarbeiten, insbeson-
dere im Bereich der Akonto- und Schlussrechnung,
sind weniger aufwendig.
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All Consulting unter neuer Fithrung

Das St. Galler IT-Generalunternehmen All Consulting ernennt sechs
neue Partner und Aktionire und erweitert gleichzeitig die Geschifts-
leitung. Damit umfasst die Partnerschaft seit 1. Januar 2012 neun
Mitglieder. Michael Dreszig und Adrian Lutz werden gleichzeitig in
die Geschiftsleitung aufgenommen. Die Geschiiftsleitung umfasst
neu fiinf Mitglieder.

Seit 1. Januar 2012 hat das IT-Generalunternehmen All Consulting sechs neue
Partner und Aktionare. Neben dem Unternehmensberater Michael Dreszig und
dem neuen Verkaufsleiter Adrian Lutz werden drei Abacus-Berater — Markus Bos-
sert, Peter Kocsi und Markus Strahm — sowie die Abacus-Beraterin Nathalie Mahr
in die Partnerschaft des St. Galler Unternehmens mit Standorten in Bruttisellen
ZH, Luzern und Solothurn aufgenommen. Bereits Partner von All Consulting sind
Franz Derendinger, André Huber und Geschéftsfihrer Hugo Schmid. Damit um-
fasst die Partnerschaft seit Anfang dieses Jahres neun Mitglieder.

Abgesehen von Michael Dreszig, der neu zu All Consulting stosst, sind alle neuen
Partner langjahrige und ausserordentlich kompetente Mitarbeitende. All Con-
sulting hat einen Wachstumsanspruch und will sich mit diesem Schritt breit auf-
stellen, um das bis anhin erfolgreiche Geschaft weiterzufthren.

Das St. Galler IT-Unternehmen zahlt zu den drei grossten Abacus-Anbietern.
Es hat im Geschaftsjahr 2010 von allen einschlagigen Partnern am meisten

neue Programm-Module bei neuen und bestehenden Kunden verkauft.
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2011 feierte All Consulting das 25-jdhrige Firmen-

bestehen.

Neue Geschiftsleitung mit fiinf Mitgliedern
Neben der Erweiterung der Partnerschaft werden zwei
der neuen Partner auch in die Geschéftsleitung aufge-
nommen, Unternehmensberater Michael Dreszig und
Adrian Lutz, der die Funktion des Verkaufsleiters tber-
nimmt. Dreszig hat mehrere Jahre Managementerfah-
rung und war von 2008 bis 2011 CEO eines Ostschwei-
zer KMU. Lutz arbeitet bereits seit 1999 bei All Con-
sulting und ist Verkaufskoordinator und Marketing-
planer, beides mit eidgendssischem Fachausweis. Ab
diesem Jahr wird er die Verkaufsleitung Gbernehmen.
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